
BAB V 

PENUTUP 

A. Kesimpulan 

Belrdasarkan hasil pe lne llitian dan pelmbahasan-pe lmbahasan pada bab 

selbe llumnya te lntang strate lgi pelngelmbangan usaha Kios Aco’ be lrdasarkan te lori 

Michaell El Portelr dalam melngelmbangkan usaha maka pelnulis me lnyimpulkan 

bahwa stratelgi pelngelmbangan usaha yang di jalankan ole lh Kios Aco’ tidak 

seljalan de lngan telori Michaell E l Portelr. Tugas dan prosels yang pada umumnya 

be lrtujuan untuk me lnge lmbangkan dan me lngimplelmelntasikan pe lluang 

pelrtumbuhan. Teltapi pada kelnyatannya untuk me lngelmbangkan usaha yang 

pada awalnya dimulai dari nol atau baru me lmulai sangatlah tidak mudah. 

Banyak hambatan-hambatan yang dihadapi se lpelrti hutang mace lt, barang tidak 

laku, adanya compe ltitor atau pelsaing, barang kadaluwarsa atau rusak dan 

selbagainya. Teltapi hambatan-hambatan itu se lmua dapat diatasi delngan cara 

me lngelmbangkan dan me lnelrapkan strate lgi pelnge lmbangan usaha yang baik. 

Stratelgi awal yang dapat dilakukan adalah de lngan me lnghitung/melnganggarkan 

biaya yang akan digunakan selbagai modal awal dalam melmulai usaha dan 

me llakukan pelmasaran ke lpada konsume ln delngan me lmanfaatkan meldia social 

dalam pelngelnalan usaha se lbagai be lntuk promosi kios agar ce lpat dikelnal 

masyarakat se lpe lrti, face lbook, tiktok dan instagram. Hambatan yang dihadapi 

olelh usaha Kios Aco’ dalam me lnge lmbangkan usahanya yaitu ke lhadiran 



peldagang yang lelwat me lnggunakan mobil melngurangi niat konsumeln se lkitar, 

datang belrbellanja, konsume ln le lbih antusias me lnunggu peldagang-pe ldagang 

yang melnggunakan kelndaraan yang le lwat telrkadang konsumeln yang datang 

hanya selwaktu-waktu dan selbutuhnya saja. 

Belbe lrapa langkah yang dilakukan ole lh pelngusaha untuk melncapai 

ke llelbihan dalam bidang harga ialah de lngan melngelmbangkan elfisielnsi prosels 

bisnis, melndapatkan akse ls khusus untuk me lncapai sumbelr bahan baku yang 

banyak namun me lmiliki harga yang re lndah. Pelngelmbangan usaha yang baik itu 

dimulai dari diri kita se lndiri walaupun banyak me lnghadapi ke lndala-ke lndala 

dalam dunia usaha, dan faktor modal bukanlah me lnjadi hal yang te lrpe lnting 

dalam melngelmbangkan usaha te ltapi stratelgi bagaimana kita se lbagai pelngusaha 

dapat melnge lmbangkan usaha yang baik, se lhingga usaha dapat belrtahan lama 

dan tidak bangkrut. 

B. Saran 

Saran-saran pelnulis se lbagai masukan antara lain: 

Disarankan ke lpada pelmilik usaha Kios Aco’ dalam melnge lmbangkan 

usahanya yaitu : 

a. Cost Leladhelrship Stratelgi, pelmilik usaha harus melnelrapkan Cost 

Leladhelrship Stratelgi agar melmiliki manaje lmeln keluangan yang je llas 

agar usaha yang dijalankan dapat belrjalan delngan baik. 

b. Diffelrelntiation stratelgy, pe lmilik usaha pe lrlu me lne lrapkan Diffelrelntiation 

stratelgy dimana dalam me lmbuat pelnawaran yang unik dan be lrbelda 



ke lpada pellanggannya agar te ltap belrada di de lpan pelsaing pasarnya 

dan le lbih melngutamakan strate lgi bisnis yang melmiliki kelle lbihan 

tinggi dan elkonomis. 

c. Stratelgy focus, pe lmilik usaha pe lrlu melnelrapkan Stratelgy focus kare lna 

lelbih melngutamakan kelbutuhan-ke lbutuhan konsumeln se lrta 

me lmbelrikan pellayanan yang lelbih baik, dalam rangka untuk 

me lngelmbangkan usahanya. 

 


